
Mi nio ne 30 mie się cy by ło wy peł nio nych

in ten syw ną i cięż ką pra cą. Pod ją łem się trud -

ne go za da nia utwo rze nia nie za leż nej fir my

han dlo wo -do rad czo -szko le nio wej, któ ra spe -

cja li zu je się we wszystkim, co dotyczy uszla -

chet nia nia po wierzch ni w tech no lo gii zło ce -

nia na go rą co. Nim roz po czą łem wła sną dzia -

łal ność, nie by ło na pol skim ryn ku żad nego

przedsiębiorstwa o po dob nym pro fi lu i nie

mia łem pew no ści, czy bę dzie za po trze bo wa -

nie na te go ty pu usłu gi, choć głę bo ko w to

wie rzy łem. Te raz, po upły wie dwóch i pół ro -

ku, mo gę stwier dzić, że mo je oba wy by ły nie -

uza sad nio ne. Fir ma dy na micz nie roz wi ja się

we wszyst kich kie run kach, ofe ru jąc klien tom

co raz szer szy wa chlarz pro duk tów i usług.

Wzbo ga ce nie ofer ty ŁAPIŃSKI by ło moż li we

mię dzy in ny mi dzię ki na wią za niu współ pra cy

z więk szo ścią li czą cych się na ryn ku pol skim

i świa to wym do staw ców ma szyn, fo lii oraz

na rzę dzi. Ko rzy sta ją na tym na si wspól ni

klien ci, ja ki mi są pol skie dru kar nie i fir my

usłu go wo ofe ru ją ce uszla chet nia nie w tech -

no lo gii zło ce nia na go rą co.

Obec nie na port fo lio fir my ŁAPIŃSKI

skła da ją się:

n Pro fe sjo nal ne ma szy ny do zło ce nia

i sztan co wa nia

n Szko le nia teo re tycz ne i prak tycz ne na

róż nych po zio mach za awan so wa nia

z tech no lo gii hot -stam pin gu 

n Szko le nia sprze da żo we uwzględ nia ją ce

spe cy fi kę bran ży po li gra ficz nej

n Ser wis i do radz two z dzie dzi ny hot -

-stam pin gu

n Ma try ce mo sięż ne gra we ro wa ne cy fro -

wo i pa try ce dla szcze gól nie wy ma ga ją -

cych klien tów

n Sprze daż ka li bro wa nych ma te ria łów

po moc ni czych ty pu pły ty epok sy do we,

Per ti nax, Presz pan (i wie le in nych) do

tech no lo gii hot -stam pin gu

n Au dyt pro ce su hot -stam pin gu

Ma szy ny do hot -stam pin gu
Pod czas tar gów DRUPA 2016 roz po częli -

śmy współ pra cę z dwie ma zna ny mi i ce nio ny -

mi na świe cie fir ma mi: nie miec ką SPM STEU -

ER oraz ame ry kań ską Brand tjen & Klu ge.

SPM STEUER, któ rej je ste śmy wy łącz -

nym przed sta wi cie lem w Pol sce, pro du ku je

ma szy ny cy lin drycz ne do zło ce nia na go rą co

no wej ge ne ra cji. Nie ma ją one so bie rów -

nych na ryn ku i zo sta ły już do ce nio ne, szcze -

gól nie w naj lep szych dru kar niach za chod niej

Eu ro py. Cy lin dry fir my SPM STEUER cha rak te -

ry zu je wie le no wa tor skich roz wią zań bę dą -

cych efek tem jej dłu go let nie go do świad cze -

nia w pro duk cji te go ty pu urzą dzeń.

KLUGE od bli sko 100 lat (!) pro du ku je

ma szy ny, w tym ty gle do zło ce nia i sztan co -

wa nia z au to ma tycz nym po da wa niem. Ma -

szy ny te, ze wzglę du na ich trwa łość, nie za -

wod ność, si łę do ci sku, do kład ność i po wta -

rzal ność pa so wa nia, są uzna wa ne za kla sy -

kę w swo im ga tun ku. Ma szy na KLUGE to

do sko na ła pro po zy cja dla dru karń cy fro -

wych, pro du cen tów ma te ria łów re kla mo -

wych, kart oko licz no ścio wych i za pro szeń.

Szko le nia z tech no lo gii 
hot -stam pin gu
Wie dza, kul tu ra or ga ni za cyj na i umie jęt -

no ści pra cow ni ków to istot ne czyn ni ki w pro -

ce sie pro duk cyj nym. Mógł bym przy to czyć

wie le przy kła dów ob ra zu ją cych, jak ogrom ne

stra ty po no szą te dru kar nie, któ re nie do ce -

nia ją ko niecz no ści cią głe go pod no sze nia

umie jęt no ści swo ich pra cow ni ków. Po prze -

sta nę jed nak na za cy to wa niu kla sy ka: „Kto

nie idzie do przo du, ten się co fa”. To praw da:

każ dy, kto ma am bi cję być li de rem w swo jej

bran ży na ryn ku, po wi nien dbać o wła sny

roz wój i roz wój swo jej ka dry pra cow ni czej. 

Do dat ko wym bodź cem do in we sto wa -

nia w szko le nia jest obec na sy tu acja na ryn -

ku pra cy. Z in for ma cji, ja kie ze bra łem pod -

czas wi zyt u klien tów wy ni ka, że wie le dru -

karń cier pi na brak wy kwa li fi ko wa nych pra -

cow ni ków, szcze gól nie zna ją cych się na

uszla chet nia niu w tech no lo gii zło ce nia na

go rą co. Tech ni ka po li gra ficz ne oraz szko ły

bran żo we kształ cą ce w za wo dach ty po wo

po li gra ficz nych nie przy go to wu ją spe cja li -

stów w tech no lo gii hot -stam pin gu. 

62 Poligrafika 11/2017

Właśnie mija 2,5 roku od założenia firmy ŁAPIŃSKI. 
To dobry moment na podsumowanie dotychczasowej działalności.
Chciałbym podzielić się z Państwem pierwszymi wnioskami,
zaprezentować aktualną ofertę mojej firmy i opowiedzieć
o biznesowych planach na przyszłość.

Hot -stam ping w teo rii i prak ty ce

Na kło po ty… 
ŁAPIŃSKI
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ŁAPIŃSKI krok po kro ku wy peł nia tę 

lu kę. Do dziś cer ty fi ka ty ukoń cze nia na -

szych szko leń otrzy ma ło już pra wie 60 osób. 

Od po wia da jąc na za po trze bo wa nie ryn ku,

z po cząt kiem no we go, 2018 ro ku pla nu je-

my zin ten sy fi ko wać dzia ła nia, roz po czy na-

jąc cykl szko leń w ra mach AKADEMII HOT-

-STAMPINGU (na zwą przed się wzię cia na wią -

zu je my do se rii na szych ar ty ku łów pu bli ko -

wa nych na ła mach PO LIGRA FI KI od lip ca 2015

roku do lu te go 2016, pod wspól nym ty tu łem:

„AKADEMIA HOT-STAMPINGU”). Ofer tę kie -

ru je my za rów no do po cząt ku ją cych, jak

i chcą cych po głę bić swo ją wie dzę z tej me -

to dy uszla chet nia nia dru ku. Star tu je my

w War sza wie, 5 stycz nia. Za in te re so wa nych

za pra sza my do kon tak tu z na szą fir mą

(uwa ga: licz ba miejsc ogra ni czo na!). 

Szko le nia 
sprze da żo we
Fir my za cie kle ry wa li zu ją mię dzy so bą

o zdo by cie każ de go klien ta lub wręcz po je -

dyn cze go za mó wie nia. Czę sto dys po nu ją

po dob ną tech no lo gią i par kiem ma szy no -

wym, dla te go też szan są na zdo by cie lep -

szej po zy cji na ryn ku jest usta wicz ne szko -

le nie pra cow ni ków w ob słu dze klien ta oraz

po pra wa ich umie jęt no ści sprze da żo wych.

Ofe ru je my szko le nia na ten te mat, któ re (co

nas wy róż nia na tle in nych firm szko le nio -

wych) do dat ko wo uwzględ nia ją spe cy fi kę

bran ży po li gra ficz nej.

Ser wis i do radz two
Po ma ga my klien tom w re ali za cji trud -

nych pro jek tów wy ko ny wa nych w tech no -

lo gii hot -stam pin gu. O po moc zwra ca ją się

do nas nie tyl ko fir my z bran ży po li gra ficz -

nej, lecz rów nież sto su ją ce tę tech no lo gię

do de ko ra cji ele men tów z two rzyw sztucz -

nych, wy ko rzy sty wa nych w pro duk cji sprzę -

tu AGD, a tak że dzia ła ją ce w prze my śle mo -

to ry za cyj nym czy ko sme tycz nym. Po ma ga -

my rów nież fir mom w po szu ki wa niach

part ne rów biz ne so wych, tj.: 

n dru kar niom roz glą da ją cym się za rze tel -

nym pod wy ko naw cą (nie bę dą cym ich

kon ku ren cją), któ ry był by go to wy wes -

przeć je w re ali za cji pro jek tów w tech -

no lo gii hot -stam pin gu; 

n fir mom po szu ku ją cym pro du cen ta ma -

szy ny do zło ce nia na go rą co, któ ra ma

speł nić nie stan dar do we wy ma ga nia;

n dru kar niom, któ re chcą od sprze dać

uży wa ne ma szy ny po li gra ficz ne (nie tyl -

ko do hot -stam pin gu) – szu ka my dla

nich na byw cy za rów no w kra ju, jak

i za gra ni cą.

Ma try ce mo sięż ne 
dla wy ma ga ją cych klien tów
Na ryn ku jest wie le firm do star cza ją -

cych ma try ce mo sięż ne do brej ja ko ści, jed -

nak rzad ko któ ra, prócz sa mych na rzę dzi,

za pew nia swo im klien tom do radz two i ser -

wis. Na sza fir ma przy wią zu je wa gę tak że

do te go eta pu re ali za cji pro jek tu. Klien ci

zwra ca ją się do nas o po ra dę w przy pad ku

trud nych czy wręcz „ry zy kow nych” prac. 

Po chy la my się nad ca łym te ma tem i ana li -

zu je my pod ło że, ma szy nę, re ko men du je my

od po wied nią fo lię i pa ra me try tło cze nia,

na ko niec do bie ra my wła ści we oprzy rzą do -

wa nie. Wy ko rzy stu je my do te go wła sne do -

świad cze nie oraz wspar cie i wie dzę na sze -

go part ne ra na le żą ce go do świa to wej czo -

łów ki pro du cen tów na rzę dzi. W efek cie do -

star cza my ma try ce speł nia ją ce ocze ki wa nia 

na wet naj bar dziej wy ma ga ją cych klien tów. 

W ten spo sób kom plek so wo roz wią zu je my

pro ble my, z którymi do nas przychodzą.

Sprze daż 
ma te ria łów po moc ni czych
Ka li bro wa ne ma te ria ły po moc ni cze do

hot -stam pin gu to zna ko mi te uzu peł nie nie

na szej ofer ty. Pro po no wa ne przez nas ar ty -

ku ły są z po wo dze niem sto so wa ne przez

dru kar nie na ca łym świe cie i od po wia da ją

wy mo gom pro ce su zło ce nia na go rą co. Pły -

ty epok sy do we, Per ti nax, Presz pan, Gum -

mi tuch, ta śmy kle ją ce do ma tryc i pa tryc,

bi buł ki do wy kle ja nia „pi ra mid ki” czy zam -

ki do mo co wa nia ma tryc – wszyst ko to

i wie le in nych ak ce so riów do hot -stam pin -

gu moż na za mó wić w na szej fir mie.

Usłu ga au dy tu/prze glą du 
pro ce su hot -stam pin gu
Po mysł na tę usłu gę zro dził się z po trzeb

na szych klien tów, któ rzy zwra ca li się do nas

z proś ba mi o oce nę, czy pro ces hot -stam pin -

gu w ich fir mie prze bie ga pra wi dło wo.

W ra mach usłu gi au dy tu hot -stam pin gu

ana li zu je my wszyst ko, co wpły wa na ja kość

i wy daj ność te go pro ce su w da nej fir mie.

W ra por cie, ja ki spo rzą dza my po prze glą dzie,

zwra ca my szcze gól ną uwa gę na miej sca, któ -

re na szym zda niem wy ma ga ją po pra wy.

W ten spo sób oso ba za rzą dza ją ca przed się -

bior stwem otrzy mu je in for ma cję, co na le ży

zro bić, by pro ces hot -stam pin gu w jej fir mie

prze bie gał we dług naj lep szych stan dar dów.

Czę sto le kar stwem na je go „uzdro wie nie”

jest ukie run ko wa ne, spe cja li stycz ne szko le -

nie dla za ło gi, su ge stia na pra wy ma szy ny lub

in we sty cja w nie zbęd ny sprzęt czy na rzę dzia.

Pla ny fir my ŁAPIŃSKI 
na naj bliż szą przy szłość
Chcie li by śmy nadal dy na mi cznie roz -

wijać się we wszyst kich za ło żo nych kie run -

kach. Jak już wspo mi na łem, wkrót ce uru -

cha mia my AKADEMIĘ HOT-STAMPINGU. To

nie ma łe przed się wzię cie, od po wia da ją ce

na za po trze bo wa nie ryn ku. Wią że my z nim

du że na dzie je. 

Ko lej nym po my słem jest za ofe ro wa nie

na szym klien tom za awan so wa ne go pro gra -

mu kom pu te ro we go słu żą ce go do opty mal -

ne go pla no wa nia za mó wień na fo lię. Dzię ki

nie mu klien ci bę dą mo gli za osz czę dzić czas

po trzeb ny na ana li zę każ dej pra cy pod ką -

tem za ku pu fo lii do zło ce nia na go rą co,

a tak że pie nią dze, po nie waż bę dą za ma wiać

tyl ko ta ką ilość fo lii, ja ka jest nie zbęd na

do re ali za cji da ne go pro jek tu. 

In ne pla ny? Z pew no ścią da lej bę dzie -

my uczest ni czyć w róż ne go ro dza ju tar gach

i kon fe ren cjach bran żo wych. Weźmiemy

udział w tar gach War saw Pack 2018, za pla -

no wa nych na prze łom lu te go i mar ca

w Nada rzy nie i Pac ka ging In no va tions, któ -

re od bę dą się w kwiet niu w War sza wie.

W dal szym cią gu chce my ofe ro wać na szym

klien tom nasz nie za leż ny, eks perc ki punkt

wi dze nia na sze ro ko ro zu mia ny pro ces hot -

-stam pin gu i po ma gać, gdy na po ty ka ją ja -

kie kol wiek pro ble my w tej tech no lo gii.

Ze non Ła piń ski, Firma Łapiński

z.lapinski@zenonlapinski.pl
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